
 

OFFRE ALTERNANCE TECHNICO COMMERCIAL - DESAUTEL  

Confiance, partage et curiosité sont des termes qui vous correspondent ? Alors nous devons travailler 

ensemble ! 

Spécialisée dans le domaine de la protection incendie depuis 1932, DESAUTEL est une entreprise 

familiale employant plus de 1000 salariés. Centrés historiquement autour de l'extincteur, nous avons 

au fil du temps complété notre offre en proposant des solutions de détection et d'extinction 

automatiques, de désenfumage et de formation.   

Présent aujourd’hui sur l’ensemble du territoire par son réseau de 26 agences. 

  

DESAUTEL Protection Incendie recherche pour son département Systèmes Automatiques : 

Un(e) commercial(e) sédentaire H/F, en contrat d'apprentissage d'un an. 

 Vous préparez une licence professionnelle en technique de commercialisation B to B. Durant douze 

mois, vous alternerez entre formation terrain et théorique. 

Dans le cadre de vos missions, vous avez en charge : 

 Contacter par téléphone les clients ayant reçu des devis réalisés pas nos commerciaux 

itinérants 

 Effectuer des appels sortants pour présenter les produits ou services aux clients  

 Conseiller et Répondre aux questions techniques des clients  

 Mettre à jour et maintenir la base de données clients 

Ce poste peut impliquer quelques déplacements sur nos 26 agences réparties en France (rares 

découchés). 

Ce poste sera basé à Montluel (20 kilomètres à l'Est de Lyon  - 10 minutes à pieds de la gare TER). 

 

Profil recherché 

Vous souhaitez développer vos compétences commerciales, ce poste est fait pour vous si vous 

disposez d'un diplôme minimum niveau III (DUT, BTS). 

Compte tenu de notre activité, vous disposez nécessairement de bonnes bases techniques (en 

électricité, électronique et/ou hydraulique), ou avez pour le moins de l'appétence pour les sujets 

techniques qui vous permettra d’appréhender plus facilement nos systèmes de détection et 

d'extinction automatiques. 

COLLABORATEUR, EQUIPIER, AMBASSADEUR, vous représentez l’entreprise auprès de nos clients. 

Pour cela, il vous faut : un excellent relationnel client et une très bonne élocution. De la rigueur et 

une capacité d’organisation pour vos relances de devis. 

 

Vous pouvez postuler depuis le site carrière de Desautel.fr ou par mail à l’adresse mail 

pauline.maire@desautel.fr 


