Sire KANE

RECHERCHE D'ALTERNANCE

07. 68. 60. 36.01
Etudiante en premiére année de BUT techniques de commercialisation a I'lUT

Lyon 1, je recherche une alternance a partir de septembre 2024 avec un sirekane46@gmail.com
rythme hebdomadaire de 3 jours en entreprise et 2 jours a I'école pour gagner

L. . . . 29 rue Saint Mathieu 69008 Lyon
en expérience et mieux connaitre le monde du travail.

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES FORMATION

VENDEUSE-PREPARATRICE - PATISSERIE PEPIN IUT CLAUDE BERNARD
Décembre 2023- Aujourd’hui BUT techniques de commercialisation
e Vente de patisseries et de chocolats en preparation

2023
LYCEE CHEVREUL LESTONNAC

Baccalauréat des Sciences et
Technologies du Management et de la
Gestion- mention Bien

o Dons de renseignements aux clients quand ils avaient des
questions

e Gestion de la caisse

e Mise en rayon dans la boutique

e Préparation de commandes

2020-2023

e Service a table des clients
ASSISTANTE CHEF DE PRODUIT MARKETING - GHD FRANCE COMPETENCES
Stage Janvier-Février 2024 Langues

e Suivi des performances de la marque/ du produit sur les réseaux sociaux et * Anglais: niveau B2

sur les sites internet des clients e Francais: Certification projet Voltaire
 Création et proposition de la communication digitale Niveau Orthographe
¢ Veille internet sur les avis des clients et commentaires tout en proposant un Informatique

plan d’action

e Certification PIX: 349 points
e Développement de supports pour aider la force de vente autour d’'un nouvel

e Maitrise de la bureautique: Word,

Olftll . - Powerpoint, Canva
e Rédaction d’'une campagne d’e-mailing o ) )
* Gestion d'une plateforme marketing a destination du réseau de distribution * Maitrise des réseaux sociaux
e Création de contenus sur les réseaux sociaux * Maitrise du montage vidéo niveau
¢ Suivi des objectifs de lancement d’un nouveau produit et analyse des débutant
résultats P
e Collaboration transverse avec diverses équipes de I'entreprise QUALITES
STAGE DANS UNE PARFUMERIE * Motivée * Appliquée
Aout 2022 + Autonome o Polyvalente
e Vente de parfums a des clients s Sérieuse e Dynamique

¢ Inventaire des parfums

, ) CENTRES D'INTERETS
TENUE D'UN STAND LORS D'UN MARCHE DE NOEL

Décembre 2021 J ;esea.lljlx sociaux « Patisserie
 Vente de produits * 'a(?w age o Parfumerie
. . . . e Cinéma « Voyages
e Dons de renseignements aux clients quand ils avaient des
guestions
STAGE D'OBSERVATION- SOCIETE GENERALE
Janvier 2020

o Découverte du monde de l'entreprise

o Visite de différents services de la banque: informatique, marketing,

ressources humaines



